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第一章  总论

1.1 项目背景

1.1.1项目名称
海南国瑞堂中药制药厂建设项目

1.1.2建设单位
公司名称：海南国瑞堂中药制药有限公司

公司介绍：海南国瑞堂中药制药有限公司是集科研，生产，销售为一体的高科技现代化制药企业。公司位于海南省澄迈县华侨农场大丰作业区，总投资8000万元。厂区占地面积66629平方米，建筑面积20522.57平方米，拥有原料药车间、中药提取车间、固体制剂车间、普通粉针车间、头孢粉针车间、中药饮片车间、冻干粉针车间等7个车间，生产品种有6个剂型，以获得生产批问及正在申报待批的约有13个品种中，主要以祛痰止咳胶囊、抗生素以及中药饮片等药物为主，兼有注射用维生素C、抗病毒、治疗感冒和呼吸系统用药等，其中中药饮片于2008年通过国家食品药品监督管理局GMP认证（证书号：琼J0132）。生产范围的6种针剂剂型及产品具有起点高，技术含量高，附加值高的特点。

公司奉行：“以人为本，以质量求生存，以科技求发展”的经营理念，注重人才的引进与管理，努力把握科技研发的实效性和可持续性。公司设有药物研究所并与国内多家药物研究所，大专院校和医疗单位密切合作，形成新药研发联合体，多渠道，多形式，多网络推进技术创新。在现有生产平台上进行技术改造和新药研发，不断提高产品的科技含量，为企业的持续，快速发展奠定了坚实基础。

1.1.3可行性研究报告编制单位
海南方能投资顾问有限公司

1.1.4可行性研究报告编制依据

《化工建设项目可行性研究报告内容和深度的规定》（修订本）2006年12月；

国家、部委、省级现行的法规、定额；

《投资项目可行性研究指南》；

海南省方能投资顾问有限公司与该公司签订的可研编制协议；

海南国瑞堂中药制药有限公司提供的相关材料。

1.2 项目概况

1.2.1拟建地点
澄迈县华侨农场大丰作业区

1.2.2建设规模与内容

本项目用地规模为66629平方米，其中包括：办公楼（4#）3400.75平方米；科研楼（4#）3400.75平方米；综合楼（4#）3038.50平方米；厂房（1#）3412.60平方米；1#仓库2038.52平方米；2#仓库2038.52平方米；3#仓库1026.04平方米；原料车间1026.04平方米；中药提取车间（1#）1140.85平方米 。

1.2.3项目主要建设条件

项目建设符合地区规划要求

本项目拟在海南省澄迈县大丰镇建设，符合海口市及澄迈县地区规划要求。

建设项目市场前景看好，市场竞争力较强

本项目主要目标市场是以海南省为据点辐射全国乃至全球，拥有无可比拟的运输、区位、价格、销售等多方面的竞争优势，产品的市场竞争力强。

交通运输较便捷

项目地理位置优越，交通便利，有利于产品、设备和原材料运输。

项目建设依托条件好

本项目依托澄迈县以及海口市的社会化服务体系，可加快项目建设进度，极大节能投资，降低成本，提高经济效益。

1.2.4项目总投资及效益情况

项目总投资8000万元，其中固定资产投资5536.95万元，流动资金2463.05万元。项目总投资中6500万元来自海南国瑞堂中药制药有限公司自筹资金，其余1500万元来自银行贷款。

项目投产后，预计年销售收入可达28520万元，年净利润6831.22万元，投资利润率113.85%，内部收益率102%，投资回收期2.27年。

1.2.5项目建设期
2010年6月至2012年6月

1.2.6主要经济技术指标

	项目主要经济技术指标表

	序号
	指标名称
	单位
	数量
	备注

	一
	主要技术指标
	
	
	

	1
	用地总面积
	㎡
	66629
	

	2
	总建筑面积
	㎡
	20522.57
	

	2
	绿化占地面积
	㎡
	29316.76
	

	3
	绿化率
	%
	44
	

	4
	容积率
	
	30.8
	

	5
	劳动定员
	人
	134
	

	6
	建设期
	年
	1
	

	二
	主要经济指标
	
	
	

	1
	项目总投资
	万元
	8000
	

	
	固定资产投资
	万元
	5536.95
	

	
	建设期利息
	万元
	276.75
	

	
	铺地流动资金
	万元
	738.92
	

	2
	资金筹措
	万元
	8000
	

	
	自筹资金
	万元
	6500
	

	
	银行贷款
	万元
	1500
	

	3
	销售收入
	万元
	28520
	正常年

	4
	总成本
	万元
	16075.45
	

	
	经营成本
	万元
	15310.88
	

	
	固定成本
	万元
	5568.25
	

	
	可变成本
	万元
	10508.2
	

	5
	销售税金及附加
	万元
	3335.26
	

	6
	利润总额
	万元
	9108.29
	正常年

	7
	所得税
	万元
	2277.07
	

	8
	税后利润
	万元
	6831.22
	正常年

	9
	投资利润率
	%
	113.85
	

	10
	投资利税率
	%
	155.54
	

	11
	盈亏平衡点
	%
	37.91
	

	13
	内部收益率
	

	
	全部投资所得税前
	%
	134
	

	
	全部投资所得税后
	%
	102
	

	14
	财务净现值
	

	
	全部投资所得税前
	万元
	43798.78
	Ic=12%

	
	全部投资所得税后
	万元
	32147.48
	Ic=12%

	15
	投资回收期
	

	
	动态投资回收期
	年
	2.27
	含建设期

	
	静态投资回收期
	年
	1.17
	含建设期


1.3 主要结论与建议

结论：

本项目工程所确定的产品结构和生产规模是切合实际的，其选择的产品疗效确切、原料充足、物美价廉，毒副作用小，是市场前景看好的产品。

该公司技术力量较强，市场销售网络健全，经营管理水平较高，机制运转灵活。工程实施后，将会使公司产品上档次，上水平，质量大幅提高，且能取得良好的经济效益。

本项目选址适当，项目建设条件具备，设备选型合理，达到国内同类型药厂先进水平。

经济效益分析表明，该项目投资利润率较高，投资回收期较短，并且具有较强的抗风险能力，因此，该项目在财务上是可行的。

本项目属技术成熟、工艺可靠、符合国家及海南省的各项医药产业政策的项目，项目的实施与发展将对当地制药行业的发展起到推动作用。

建议：

项目产品试产期是关键，应严格技术规范和加强生产管理，争取尽快达到设计生产能力。

项目公司要密切关注市场动态，产品销售价的细小变化都会引起项目投产后经济效益的较大变动。

第二章  市场分析

2.1 市场现状分析

2.1.1 呼吸系统用药的现状分析

咳嗽是呼吸系统主要症候之一。《医宗必读·咳嗽》篇说：“咳虽伤肺，五脏六肺皆能致之总其纲领，不过内伤外感而已……”，“肺为五脏六腑之华盖”，外邪或从口鼻而入，或从皮毛而入，肺部受邪，肺气郁闭不得宣通则咳嗽；外邪犯肺，肺气受遏，津液不布或中焦虚寒，脾失健运，聚湿生痰；相火旺盛或虚火上炎，炼津成疾：“肺为贮痰之器”，痰湿内停，肺失宣降，则咯痰、咳嗽、气喘。统计资料表明，我国呼吸系统疾病的患病率为6.94%，即全国每年有8000多万人患呼吸系统疾病，其中咳嗽患者多达5000多万人。在疾病构成上，急性咽炎、流行性感冒、扁桃体炎、气管炎与慢性支气管炎这四大常见疾病占整个呼吸系统疾病的80%。儿童和老年人机体的免疫功能较差，这两个年龄段是呼吸系统疾病的高发年龄段。据调查，每10个中国儿童中就有1个患有咳嗽疾病。对比较化学药自身的耐药性、不良反应、肝肾毒性、胃肠道副作用等缺陷，中药类止咳用药更具有其发展优势，被称为“绿色品种”，整个呼吸疾病用药的市场容量巨大。

2.1.2 中药饮片市场现状分析

中药饮片一词最早出于清代《本草从新》一书中，指对净制后的中药材按中药理论加工炮制后，形成具有特定药用效果、可直接用于临床治疗或用作中成药直接投料的处理后的药材。中药材必须经过炮制后才能入药，同一种药材通过不同的炮制过程可以产生不同的药效和药力。临床处方上未做特殊说明的药材均指饮片。

中药饮片既可以作为中成药制造的直接投料，也可根据处方直接调配入药，具备有原料和成药的双重功能，质量直接关系到中药处方制剂的临床疗效和安全性，在中药行业三大支柱中处于核心地位。随着中药饮片炮制理论的不断完善和成熟，目前它已成为中医临床防病、治病的重要手段。

近来，中药饮片市场一片红火。不久前，中药饮片被纳入基本药物目录，正式进入基层医疗市场，对中药饮片产业的利好作用十分明显。

国家的政策引导、人们对中医药的旺盛需求、再加上中药产业自身的努力，三方面的因素促进了中药饮片市场的发展。特别是从2008年1月1日开始，我国对中药饮片实行GMP管理认证，经过几年的市场磨练，曾经混乱的中药饮片市场得到好转。相关统计数据显示，今年上半年，中药饮片行业继续快速增长，收入同比增长52.58%，利润总额同比增长57.97%，在医药行业各子行业中表现最好。

2.1.3 抗生素市场现状分析

 抗生素是指由细菌、霉菌或其它微生物在生活过程中所产生的具有抗病原体或其它活性的一类物质。通俗地讲，抗生素就是用于治疗各种细菌感染或其以致病微生物感染的药物。它不仅能杀灭细菌，而且对霉菌、支原体、衣原体等其他致病微生物也有良好的抑制和杀灭作用。抗生素的普及使很多曾经严重危害人类生命的感染性疾病得到了有效的控制，并使出生婴儿的死亡率和手术后感染率大幅度降低，人类的平均寿命也因此延长了15-20年。

据全球行业分析公司的一份调查报告显示，近年来，全球抗生素的市场值约为250亿-260亿美元，平均年增长率保持在8%左右。在这其中，美国位居第一，其在抗生素领域的销售额约为84亿美元；其次为欧洲，销售额为63亿美元。而亚太地区的复合年增长率虽然保持在4.81%左右，但它却被认为是未来最具有潜力的抗生素市场。

据统计，在中国医院的药物消耗量中，抗生素约占30%左右的份额，在有的基层医院中该数值甚至高达50%。受如此巨大的市场需求的推动，中国抗生素的市场规模也在逐年攀升。据权威机构预测，2012年中国抗生素市场值约为700亿元左右，年平均增长率高达24%。注射用头孢硫脒作为新一代抗生素，以其较高的抗菌性和安全性，市场前景广阔。

2.1.4 维生素市场现状分析

维生素广泛应用于药品、营养药品、饲料添加剂和食品添加剂，维生素产业的发展涉及到医药工业、精细化工、饲料工业和食品工业等多个领域。几十年来，国际市场对维生素的需求一直在稳定增长，特别是近20多年来，科学研究的深入发展，使维生素的应用领域不断扩大。现在，世界维生素市场中在动物饲料工业所占比重最大，约占50%；其次是食品添加剂工业，约占20%-25%，以及医药工业，约占25%-30%。据报道，全世界每年维生素的产销量已达30万吨，全世界用于药品、营养药品、食品、化妆品和饲料等行业的各种维生素原料每年已达25亿美元。在维生素系列中，维生素C、维生素E和维生素A是当今国际维生素市场的三大支柱产品，这3种维生素年销售额合计为20亿美元，约占维生素总销售额的80%。维生素C目前是世界产销量最大，应用范围最广的维生素产品，全球年产量在9万吨以上，年销售额达5亿美元。

根据中国化学制药工业协会和饲料工业协会统计，目前我国各类维生素总年生产能力约20万吨，其中维生素C产量48700吨，占全球产量的40%。但同时，国内的维生素C生产与消费严重不平衡，我国大部分维生素C依赖出口，而国内消费严重不足，维生素C每年用量仅为4000吨左右。我国维生素C人均年用量不足4克，远远低于欧美发达国家的人均年用量60-90克，因而国内维生素C市场潜力十分巨大。如按欧美发达国家人均年用量的1/5计，国内的需求量就有100%的增长空间，销售市场广阔。

2.1.5 心脑血管疾病用药市场现状分析

心脑血管疾病，又称为循环系统疾病，是一系列涉及循环系统疾病的统称，先天遗传和后天环境对于心脑血管疾病的发生都有重要影响。随着社会生活水平的提高和工作节奏的加快，心脑血管疾病已成为威胁中老年人健康和长寿的第一号杀手。据卫生部统计，我国心脑血管疾病患者的首次发病年龄1/3在60岁以下，其发病率、死亡率、致残率和复发率都很高且并发症多：其发病率高达13.6%，且每天以两万人的速度递增；死亡率高达45%，占总死亡人数的50%；致残率高，脑中风病人致残率高达75%、冠心病病人成为半劳力；复发率高，心脑血管疾病（心梗、脑梗）五年内复发率高达42%；由心脑血管意外引发的呼吸系统、消化系统、泌尿系统等的病症较多。

根据WHO统计，全球心脑血管疾病不但是导致人类死亡的首要原因，同时由于其多为慢性病，需要长期药物治疗，由此使心脑血管药物成为全球销售规模最大的药物。2008年的市场规模在900亿美元，预计2013年将会达到1200亿美元左右，年复合增速超过5%。心脑血管疾病用药在我国药品市场上向来占据了重要的地位，在所有的药物类别中，其市场规模仅次于全身用抗感染药物。据南方所数据显示，2009年至2011年我国医院市场整体心脑血管药物市场规模由983亿增长到1044亿，复合增长率近20%。随着中药业的迅猛发展，抗心脑血管疾病中药（尤以中药注射剂为主）已经成为国内医院的常用临床治疗剂，保持着两位数以上的年增长率，与西药制剂形成分庭抗礼之势。其中银杏叶制剂的年均销售额更是达到25亿左右，而三七总苷制剂的销售额也保持在2亿元上下浮动，市场规模巨大。

可以预见，项目公司研制出的用于治疗心脑血管疾病的药物组合物——银杏内酯和三七总皂苷制剂（获得国家颁发的专利证书，专利号为：ZL03148367.4），在海南的心脑血管疾病药物市场上的销售潜力巨大，市场前景看好。

2.2产品价格预测

祛痰止咳胶囊浸膏粉属于补益药，主要应用于清热解毒、止咳化痰。常与化痰止咳药配伍应用，能减轻对咽部黏膜的刺激，并有缓解胃肠平滑肌痉挛与去氧皮质酮样作用，具有保健、解毒、护肝、消炎增香等功效。同时，适用于支气管炎、咽喉炎、支气管哮喘，慢性肾上腺皮质功能减退症。市场前景发展广阔，预测该产品出厂价为100元/千克。

祛痰止咳胶囊（36粒装）有健脾燥湿，祛痰止咳的功效。主要应用于慢性支气管炎及支气管炎合并肺气肿、肺心病所引起的痰多、咳嗽、喘息等病症。市场发展前景广阔，预测该产品出厂价为10元/盒。

注射用氢溴酸高乌甲素应用于中度以上疼痛，属于非成瘾性镇痛药，具有较强的镇痛作用，同时还具有局部麻醉、降温、解热和抗炎消肿作用。与哌替啶相比，镇压痛效果相当，起效时间稍慢，而维持时间较长，镇痛作用是解热镇痛药氨基比林的7倍。产品市场前景广阔，预测该产品出厂价为5元/支。

注射用维生素Ｃ属于维生素类药，主要应用于防治坏血病和各种急慢性传染性疾病及紫癜等辅助治疗，大剂量静脉注射用于克山症、心源性休克时抢救。同时，可应用于慢性铁中毒、特发性高铁血红蛋白血症的治疗，具有抗组胺及阻止致癌物质（亚硝胺）生成的作用。产品市场前景广阔，预测该产品出厂价为5元/支。

注射用头孢硫脒是一个广谱抗生素，对大部分革兰阳性菌和部分革兰阴性菌有抑制作用，尤其对肠球菌有强大的抗菌作用。主要应用于敏感菌所引起的呼吸系统、肝胆系统、五官、尿路感染及心内膜炎、败血症。产品市场前景广阔，预测 该产品出厂价为4元/支。

2.3 市场营销策略

2.3.1营销方式及市场定位

由于项目企业的中药制药属于新进入市场，市场的认知度较低，因此建议公司根据产品特点采取进攻性营销策略，快速进行市场扩张，扩大产品知名度，提高产品市场份额占有率。

具体做法表现在采取直接营销和间接营销并举的综合性产品营销方式。通过直接营销，公司自建营销网络，不通过任何中间商环节，将产品直接送达最终用户。这样做有利于公司实现利润最大化，建立品牌形象；透过间接营销，公司通过代理商来完成项目营销的中间环节，这样可以降低公司在市场投入方面的风险，实现快速盈利。根据项目企业的市场目标及产品特点，建议公司在一些重要的目标市场，如海南、广东等地采用直接营销模式，其他市场采用间接营销模式。

项目企业营销系统网络图
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2.3.2 产品营销策略

产品策略

产品推销时公司发展壮大的重要环节，项目产品要想获得成功就必须完善建设自身产品推销网络及产品推销队伍。首选，选择沿海经济发达的省区组建办事处，聘请专业营销人员来推销公司的产品。其次，筹建以专家学术推销为特色的营销队伍，以重点省区带动全国，计划在2年内建成全国性的专业推广网络。

最重要的是加大在项目药品开发上投入的同时，采取“引进来”的办法，多方式、多渠道地与各地经营公司建立合作关系，引导他们把资金投入在适合自己网络营销的新品种上来，由公司代为开发，经营公司取得独家代理权。这样，一方面公司的生产能力能得到发挥，借助各种经营公司的力量，使这些品种迅速得到推广，各经营公司也能不断获得新产品的输血，既丰富了公司的销售方式，扩大了自己的网络，也提高了经营公司的抗风险能力，促进厂商的紧密结合。

价格策略

按照成本最低、价格最优的原则制定销售价格，既使病患者得到实惠，也促进市场的开发。随着生产规模化的形成，成本降低，可在参照同类品种价格的基础上，以中等偏下的价格定位为目标，来制订富有竞争力的销售价格。同时，必须实施全国统一销售定价，防止区域串货冲击市场，保证市场的稳定有序。

促销策略

根据现阶段以处方药为主的产品特色，公司采取切合市场、贴近医疗客户的宣传形式：第一，在各种专业报纸、杂志经常发表专家文章、医师临床总结来配合广告宣传，让临床医师认知公司的各种新药。第二，定期举办各种学术交流和论坛。每年邀请临床各科专家、学者到海南举办学术交流活动，同时参加指导企业生产。每年在各种城市举办学术推介活动，邀请临床医师、药师、店员参加，宣传产品特点，促使更多的医师认可公司新药。第三，为树立企业形象，提高企业声誉，壮大公司品牌效应，不断完善、更新公司网站及内部刊物，全面宣传企业形象及产品。

渠道策略

建立一支过硬的高素质的销售队伍是开发市场的首要因素。将投入的人力、物力和财力进行销售队伍的建设和完善。首先在全国主要城市建立办事处，后逐步向全国发展，从销售骨干中选聘办事处主任，负责产品推销工作。其次，实施激励机制，有效地调动员工的积极性和工作热情，以促使经营业绩的提高。

同时，搞好销售服务是开发市场的基本保证。公司设立市场部负责及时提供技术资料，用药解答，及时供货，解决质量问题。在主要销售网点设立销售服务中心，负责销售过程中的服务指导工作，处理客户接待、回访、投拆、售后产品跟踪服务，拉近与客户的心理距离。

第三章  建设规模及产品方案

3.1 项目建设规模

本项目用地规模为66629平方米，其中包括：办公楼（4#）3400.75平方米；科研楼（4#）3400.75平方米；综合楼（4#）3038.50平方米；厂房（1#）3412.60平方米；1#仓库2038.52平方米；2#仓库2038.52平方米；3#仓库1026.04平方米；原料车间1026.04平方米；中药提取车间（1#）1140.85平方米 。

3.2 项目产品方案

根据项目公司的发展要求，结合自身产品在市场上的销售情况，考虑到工程项目的投资额度，确定以公司所需和海南本地产道地药材为主要加工对象进行产品确认，以维生素C钠、祛痰止咳胶囊浸膏粉、祛痰止咳胶囊、注射用氢溴酸高乌甲素、注射用维生素C、注射用头孢硫脒以及中药饮片为代表产品。

项目产品方案具体见下表所示：

	产品方案表

	品名
	规格
	年产量
	包装方式

	维生素Ｃ钠
	原料
	24吨
	5公斤/桶

	祛痰止咳胶囊浸膏粉
	提取物
	72吨
	20公斤/桶

	祛痰止咳胶囊
	0.35g
	8640万粒
	36粒/盒*200盒/箱

	注射用氢溴酸高乌甲素
	0.004 g
	600万瓶
	10瓶/盒*60盒/箱

	注射用维生素Ｃ
	1.0g
	2400万瓶
	10瓶/盒*60盒/箱

	注射用头孢硫脒
	1.0g
	2400万瓶
	10瓶/盒*60盒/箱

	中药饮片
	饮片
	72吨
	20公斤/箱


第四章  场址选择

4.1 项目选址及用地方案

本项目场址位于海南省澄迈县华侨农场大丰作业区，该厂区地势平坦，交通便捷，厂区内生产、生活设施条件良好，拟建项目建筑间距、层高等均符合要求，适合医药企业发展。

项目厂区总用地面积为66629.61平米，经澄迈华侨农场国用（2010）第0150号国土使用证批准为工业用地，建设用地规划许可证为地字第070号，建设工程许可证为（2011）澄建规建证第020号。

项目地理区位图

4.2 项目建设地条件

4.2.1 自然条件

地理位置

项目建设区位于澄迈县大丰镇，地处海南省澄迈县境内北部，毗邻老城开发区、马村港，东南部接壤澄迈县金江镇，西部与澄迈县福山镇相连。

气候条件

项目建设区属热带季风气候，光照充足，雨量充沛，气候温和，全年无霜。年均日照2017.6小时，年均降雨量1790.7毫米。地势南高北低，处于静风环境区，台风影响较弱。
地质、地震灾害情况

根据《中国地震动参数区划图》（GB18306-2001）可知，该区域地震动峰值加速度分区（g）＜0.05，地震动反应谱特征周期为0.35s，对照地震基本烈度为Ⅶ度，属强震区。

4.2.2 社会条件

经济条件

项目所在的大丰镇总人口18341人，其中难侨1447人。全镇辖有9个村委会，辖有54个自然村（队），镇政府内设14个办事机构。主要产业以种植业为主，产品畅销香港、广州、深圳等地，倍受青睐。2011年全镇社会生产总值达2.6亿元,人均纯收入6800元。

以老城工业开发区为依托，充分依借靠近海口的区位优势，现已有中海油等16家公司投资开发农业、海水养殖和石油开发等项目。同时，澄迈县太阳湾开发区和玛岛经济开发区相继在镇内建立，全镇经济发展前景看好。

交通运输条件

国道215线公路、环岛西线高速公路和金江至马村（金马）大道公路以及粤海铁路穿越拟建项目区域，大丰镇道路网络完善，交通便利，完全可满足项目建设、生产对交通运输条件的要求。

4.2.3 公用设施条件

项目建设区的水电依托大丰镇政府，可满足需要。

需要下载完整报告，请来电咨询：13876690035 

方能投资不仅可以提供相关的案例，还可以给您量身定制备案、贷款、融资等专业报告。
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